Rekordny rok

sme prekonali

za 10 mesiacov

Dvadsiata tretia bankova sezéna Prvej
stavebnej sporitelne finisuje. O tom, aky to
bol rok a ¢o priniesol banke i jej klientom, sa
zhovérame s élenom predstavenstva najvacsej
a najuspesnejsej stavebnej sporitelne na
Slovensku - s Ing. Erichom Feixom.

ZHOVARAL SA: RICHARD ZVOLENSKY

Zaénime netradiéne, ¢o zasadné
priniesol rok 2015 Prvej stavebnej
sporitelni?

Odpoviem netradi¢ne, pretoze vyne-
chdm konstatovanie, aky bol tento
rok naro¢ny. Teda, nie Ze by bol jed-
noduchy. Prave naopak. Ale my sme
sa s jeho nastrahami velmi Uspesne
popasovali. Museli sme zareagovat
na skuto¢nost, ze drokové sadzby na
vkladoch klesli naozaj nizko a uroko-
vé sadzby uverov dosiahli historické
minima. Znizila sa aj cena $tatnych
dlhopisov, ¢o sa prejavilo tiez na
percentualnej vyske vkladov potreb-
nych na ziskanie maximélnej $titnej
prémie.

Ako ste si s touto situaciou poradili?
Zatnem od konca. Vygka 3tatnej
prémie a jej podiel na vkladoch sta-
vebnych sporitelov sa vypocitava zo
vzorca. Premenné a teda ani vysle-
dok nevieme ovplyvnit. MéZeme ich
len akceptovat. Ale to, ¢o ovplyvnit
vieme, je kvalita nasho produktu.
V priebehu roka sme uviedli do pra-
xe nové tarify stavebného sporenia
a zamerali sme sa aj na rozsirenie
moderného online stavebného Spo-
renia Ligiak.

...avysledok?

Viac ako pozitivny. Klienti ocetiu-
ja, ze uzatvorenie novej sporiacej
zmluvy ich po novom vyjde len na
20 eur a tieZ, Ze online Sporenie Li-
giak je uplne zadarmo. S vyhodnym
arokom, v pohodli domova, dostup-
né kedykolvek, uplne bezpec¢né a bez
poplatkov... Co viac si klient méze
zelat? Vysledkom je viac ako 35-tisic
novouzatvorenych zmlav o staveb-
nom sporeni od zaciatku roka len
v ramci Sporenia Lisiak. Dohromady

sme ich uzatvorili viac ako 110-tisic.
A dalsie stale pribadaja. V sicasnos-
ti registrujeme 17-percentny medzi-
roény ndrast poctu uzatvorenych
zmlav o stavebnom sporeni.

Vietky svoje reklamné kampane
pocas tohto roka ste viak zamerali
na tvery. Je naozaj taky intenzivny
dopyt po novom alebo lepsom by-
vani?

Tuto otazku by ste mali polozit skor
nasim klientom. Ale na zaklade
enormného zaujmu verejnosti o nase
uvery mozem povedat, ze tuzba
po vlastnom a kvalitnom byvani je
v sulasnosti edte silnejsia ako v mi-
nulosti. M4 to na svedomi viacero

»Poskytli sme uvery
za pol miliardy eur
a zaujem o ne

stale trva.”

faktorov. Cena nehnutelnosti klesla
sposobilo dopyt po iveroch na byva-
nie, pricom konkurenény boj medzi
bankami stla¢il urokové sadzby naj-
nizsie, ako sa len dalo. Na druhej
strane, prijmy oblanov postupne
rastu a inflacia osciluje okolo nuly.

Co ste urobili pre to, aby vase uve-
ry boli vyhodnejsie ako tie konku-
renéné?

Kedze turokova sadzba tuverov sa
neda zniZzovat donekonec¢na, rozhod-
li sme sa pre Gpravu uverovych pod-
mienok. Bez zabezpelenia nehnu-
telnostou vieme pozicat klientovi
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prostriedky az do 45-tisic eur. Sta¢i
len sporit alebo splicat tver a zdo-
kladovat vysku svojho prijmu. Po spl-
neni vopred stanovenych podmienok
prostrednictvom stavebného uveru
s nizkym a garantovanym udrokom
bez zalozného objektu a bez dokla-
dovania prijmu pozi¢iame klientom
dokonca az do 50-tisic eur. Nie je na
trhu banka, ktora pri takychto vy-
hodnych podmienkach dokaze po-
skytnut viac.

Ako sa tato skutoénost’ premietla
do bankovych vysledkov?

Uz rok 2014 bol pre nas rekordny.
Prvy raz v histérii sme poskytli ave-
ry na byvanie v hodnote pol miliardy
eur. V tomto roku sme tito métu pre-
konali za prvych 10 mesiacov a zau-
jem o ne stéle trva. Navyse, sttpa aj
priemernd vyska uverov, ktoré nasi
klienti vyuzivaju najmi na obnovu
svojho byvania. Kym vlani bola pri-
blizne 23-tisic eur, v tomto roku je to
viac ako 27-tisic eur.

Prva stavebna sporitelna sa zame-
riava nielen na financovanie byva-
nia pre fyzické osoby, ale tiez na fi-
nancovanie nevyhnutnejobnovy uz
existujucich bytovych domov. Ako
sa vam dari v tejto oblasti?

Financovaniu obnovy bytovych do-
mov sa venujeme uz 15 rokov. Do-

teraz sme prefinancovali obnovu
priblizne kazdého siedmeho byto-
vého domu na Slovensku. To hovori
samo za seba. Uvedomujeme si, Ze
ludia chca byvat krajsie, bezpec-
nejsie, zdravsie a edte aj usporit na
energiach. Vdaka nd$mu udverové-
mu programu, ktory sme aj v tomto
roku este viac zvyhodnili v prospech
klienta, si to méZu dovolit.

V ostatnych rokoch sa PSS, a. s.,
orientuje na poskytovanie ¢o naj-
komplexnejsich sluzieb. K dverom
na byvanie pribudli Gvery na zaria-
denie domacnosti. Ako sa dari im?
Myslim si, ze klienti pochopili sy-
nergiu nadej ponuky. Uvery na za-
riadenie domdcnosti maja vyhodny
urok a priaznivé parametre. Kto
potrebuje celkovo riesit svoje by-
vanie, u nas dostane komplexni
starostlivost. K nej patri aj poiste-
nie bytu, domu alebo domacnos-
ti. Sprostredkavame tiez Zivotné
i pohrebné poistenie. Toto vset-
ko vieme vybavit pocas jediného
stretnutia a netreba ani chodit do
banky. Klient si méze vybrat, kde
a kedy sa stretne s nasim obchod-
nym zistupcom. Som presvedéeny,
Ze uspednost nadej banky je vysled-
kom nagej profesionality v kom-
binacii s déverou klientov v nage
schopnosti.
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