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Ak b

Takto to na Slovensku

vo vdcsine pripadov fun-
guje. Existuju vynimky,
ked’sa ludia odstahuju
napriklad za prdacou inam
a spociatku na novom
mieste zacinaju v prena-
jatom byte.

Casom vsak pridu na to, Ze trhova cena na-
jomného je vyssia ako mesacna splatka tveru
na byvanie. A tak skor ¢i neskor si ndjdu byva-
nie, ktoré si kiipia do osobného vlastnictva.

Partner, ktory pomoze
Potreby klientov, sic¢asnych aj tych buducich,
prinutili zamysliet sa aj $pecialistov na finan-

covanie byvania z Prvej stavebnej sporitelne. |

Tato banka prichadza so sviezou ponukou
uverov, ktoré nielenze zaujmu, ale aj redlne

pomozu kazdému, kto chce za vyhodnych |

podmienok kupovat byt, stavat rodinny dom
alebo prestavovat ¢i obnovovat svoje stcasné
byvanie. PSS vdm umozni vynikajuco sa pri-
pravit na buducu investiciu. Vdaka priaznivej
urokovej sadzbe v kombinacii so $tatnou
prémiou (aj vtomto roku az 66,39 €) vyhodne
zhodnotite svoje vklady na ucte stavebného
sporenia. A ked'sa rozhodnete pre tver, PSS
vam poskytne pestru paletu moznosti.

vat, tak jedine vo svojom!

Nizke mesacné splatky

Ak sarozhodnete pre zasadnu zmenu svojho
byvania, vynikajucim rieSenim pre vas je
uver na byvanie. Jeho Urokova sadzba je
v PSS naozaj priazniva a pri az 30-ro¢nej
dobe splatnosti budu jeho splatky nizke,
takze si ich mo6zu dovolit aj ludia s nizsimi
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prijmami. Existuju vsak tiez iné rieSenia.
Ak patrite k sporiacim klientom, banka
vam za vyhodnych podmienok pozicia az
do 50 000 € aj bez zabezpecenia Uveru
nehnutelnhostou. Tento Uver ma teraz zni-
Zenu urokovu sadzbu o celé 1% a vdaka
nemu usetrite svoje peniaze aj cas.

Chcite vediet viac?

Dalsie informacie vam ochotne a bezplatne poskytni obchodni
zastupcovia PSS. Ich zoznam najdete na www.pss.sk alebo
zavolajte na cislo 02/58 55 58 55.




